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Presentacion personal e introduccién al curso

Licenciada en administracion y direccion de empresas, ICEX-CECO (Direccion
Ejecutiva de Formacion de ICEX Espana Exportacion e Inversiones), "La
internacionalizacion de la empresa'.

Irene Mata, con mas de 9 anos de experiencia como gestora de proyectos en el
ambito del comercio exterior, ha contribuido a la internacionalizacion de
empresas y trabajado como operadora de importacion y exportacion en
Espana, Alemania y Croacia. Habla cuatro idiomas y ha dirigido operaciones
comerciales en multiples mercados, realizando analisis de negocios para
marcas espanolas y alemanas, comercializando, viajando y negociando en 22
paises pertenecientes a mercados europeos y asiaticos.

Actualmente vive en Zadar (Croacia) y es fundadora y CEO en Dynamic Brands,
asi como es la directora de las oficinas de TuComex DACH (Alemania, Austria y

Suiza) y TuComex zona Balcanes.






Ensenanzas extraidas de la COVID

La economia de la UE ha EL 60 %de las pymes declararon una
retrocedido un 6.3 %. disminucion de su volumen de
negocios en 2020.
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EL comercio dentro de la UE disminuyd EL empleo en las pymes disminuyo un
un 24 % en el segundo y tercer 1,7 % en 2020, lo que equivale a 1,4 millones
trimestres de 2020. de empleos.

Fuente: IMF — World Economic Outlook Database, Abril 2021

T

Se calcula que el 45 % de las empresas
reducirdn su inversién en 2021.



Crisis en la fabrica del mundo

ALrededOI’ deL 20 por CientO deL mercado (tasas de variacion interanual; datos trimestrales)
gLObaL de manUfaCtura de DrOdUCtOS = Crecimiento mundial, incluida la zona del euro

Economias avanzadas

intermedios se origina en China. = Economias emergentes

Las cadenas de valor mas afectadas son las
relacionadas con instrumentos de precision,
maquinaria, autopartes y equipos de
comunicacion:

Automotriz: =32 %

Equipos de transporte: -28 % 45 45

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 imal. 20 jun. 20 sep. 20 dic. 20
Textil: -27 %

Metales: =27 %
Maquinaria eléctrica: -25 %
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Organizacion economica y territorial

H
Eremen

Miedersachsen

Mardrhein-

Westfalen
Sachsen

Baden-Wirtemberg

>16 Estados federados .
>Brecha social y economica
Este-Oeste.

>Concentracion de la industria
en Nordrehin-wWestfaleny en
Baden-Wuttemberg.
>Mercado atomizado de
producto y servicios
>Nombrado en 2020 uno de
losmejores paises para hacer
negocios.

>Companias de relevancia
mundial como Volkswagen,
Daimler AG, Allianz, Siemens o
Deutsche Telekom




Indicadores econéomicos y previsiones

2021 (e) 2022 (e) 2023 (e) 2024 (e)

Volumen de las exportaciones de bienes y servicios -10,2 86 58 4.0 37
(Variacién porcentual anual)
Volume of imports of goods and services (Annual % -9.0 6,8 8.1 4.0 3.8
change)
Fuente: IMF, World Economic Outlook : Latest available data
Indicadores de crecimiento 2018 2019 2020(e) 2021(e) 2022(e) >Tras la crisis del COVID -19 se
PIB (miles de millones de LISD) 3,00 3,00 3,00 4,00 4,00 produ jo en Alemania La
PIB (crecimiento anual en %, precia constante) 13 06 49 36 34 liberacion del dogma
PIB per capita (Uso) 47 46 45 51 55 “schwarze null”
Saldo de la hacienda publica [=n % del A15) 1,3 13 -26 -40 -03
Endeudamiento del Estado (en % det PI5) 6816 59,6 68,9 70,3 67,3
Tasa de inflacién (%) 2,0 14 0.4 2,2 1,1
Tasa de paro % de (s poblacicn activa) 3.4 3.2 4.2 44 37
Balanza de transacciones corrientes (miles de millones de USD) 292,39 | 274,08 269,58 327,00 320,96
Balanza de transacciones corrientes (en % del F/8) 7.4 7.1 7.1 7.6 7.0

Fuente: IMF — World Economic Outlook Database, Abril 2021



Socios comerciales

) germa

@ China

@ Paises Bajos
@ Estados Unidog

@ Francia

Aunque éstos son Los socios
estratégicos de Alemania, el
pais teuton mantiene
numerosos acuerdos
comerciales con el resto de
paises de habla alemana, asi
como comparte idiosincrasia,
habitos y valores.
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Productos y servicios intercambiados

Germany Trade Stats:

Trade Balance (US$ Thousand) :

Export (US$ Thousand) : 1,403,266,563.85
Import (US$ Thousand) - 1,230,897,202.13

Busqueda de
oportunidades
comerciales...
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Datos de comercio exterior

Foreign Trade o Foreign trade
seasonally adjusted values (X-13 Arima), Euro billion
150 Foreign trade
Foreign trade balance, original values, billion Euro

Jan 18 Jul*18 Jan'19 Jul'19 Jan '20 Jul 20 Jan 21

Tu'Qmﬁex

— Export — Import M Balance
2020/21 = preliminary result

© ul Statistisches Bundesamt (Destatis), 2021

>Gran dependencia economica de las exportaciones: 6,2 % de su PIB
>Tercer pais que mas exporta del mundo

>Principales socios comerciales: Estados Unidos, China y Francia.

>La mayor potencia econdmica en Europa y la cuarta mundial
>Importancia de las ferias comerciales para la internacionalizacion de
empresas

> Principal exportadores de automoviles en el mundo



Canales de distribucién y socios comerciales
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Dominancia de Los grandes
grupos de distribucion
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El comercio electronico en
Alemania generd 72,600MM€
en 2019

”

B2B y Retailer "gourmet”

|

[ |
Kaufland

Seleccionar el socio

comercial es un factor

. clave para que el usuario
BO0US  tenga éxito
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Conocimientos previos necesarios T,_mex

>El idioma como simbolo de integraciony
reconocimiento

>"Hergestellt in Deutschland”
>Fuentes de consulta para profesionales

>Marco legal y sempiterna burocracia

>Mentalidad alemana diversa: Este-Oeste

Bundesministerium >Red de contactos en el pals

der Finanzen . . .
>Diferencias entre Los “Lander

Fuente: IMF — World Economic Outlook Database, Abril 2021



Procedimiento para abordar el mercado

ﬂstudio de mercado y otros servicios de consulta

oficiales y fuentes de informacion del pais.

>Prospecion de socios comerciales en aleman.

persona al cargo de este area de producto-servicio.
>Realiza una breve presentacion del proyecto por teléfono.
>Prepara la documentacion que vas a enviar por email.

>Realiza un seguimiento posterior.

& Perseverancia

~

Es necesario realizar las consultas en las web de los organismos

>Contacta en aleman e intenta extraer de la web el nombre de la

/
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TuComex Zm

C/ Calnuevas, 2, C.C. Arcocentro \
19001 Guadalajara. Spain
info@tucomex.com




